LE PROCESSUS COMMERCIAL

Un guide detaillé pour prendre contact avec vos
prospects, gualifier des leads et remporter des contrats
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AppExchange regroupe également
des outils tiers de gestion des
doublons et de nettoyage des
données capables de traiter
d’'importants volumes.
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2ad qualifié ?

Préparez un questionnaire
de qualification : situation de
I'entreprise, produit ciblé, délais,
t et astucieux décideurs clés...

er une relation.
Si le lead est qualifié,
convertissez-le en contact, et
associez-y une opportunité et
un compte.
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A laide de rapports et de table
de bord relatifs a vos opportunités,
VOUS pouvez suivre vos affaires en
cours et ainsi gérez votre temps. : ) " Salesforce vous offre une vue a 360° de
. unités inactives. Utilisez vos clients, en simpilifiant la collaboration
ler ing et les appels sortants pour les au sein de votre équipe : établissez des
- relancer. relations solides et durables avec votre
clientéle.
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DES SOLUTIONS
COMMERCIALES QUI VONT
DECUPLER LA PRODUCTIVITE
DE VOTRE ENTREPRISE

Une solution CRM simple d'utilisation est un outil indispensable
pour ameéliorer vos ventes et batir un processus commercial
efficace et transparent. Salesforce vous permet de rassembler,
dans un seul et méme endroit, les informations de contact de

salesforce sales cloud

vos clients et prospects, ainsi que vos comptes, vos leads et vos
opportunités de vente.
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elle solution CRM choisir
pour votre entreprise ?

Utiliser une sol
CRM pour développer
votre business


https://www.salesforce.com/fr/form/pdf/crm-grow-business.jsp
https://www.salesforce.com/fr/form/pdf/crm-grow-business.jsp
https://www.salesforce.com/fr/form/pdf/crm-grow-business.jsp
https://www.salesforce.com/fr/form/pdf/crm-solution.jsp
https://www.salesforce.com/fr/form/pdf/crm-solution.jsp
https://www.salesforce.com/form/pdf/mobile-crm.jsp
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